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FEDECOM

FEDERACION COMERCIAL DE CORDOBA

Cantidad: 2 hrs aprox.

Programa:

1- El estudio de los 3 cerebros

2- Los nuevos descubrimientos del neuromarketing

3- La importancia del cerebro reptiliano en la toma de decisiones.
4- Los codigos reptiles de tu marca.

5- Tips de neuroventas para vender mejor.

6- La psicologia de los colores para tu logo o local.

7- Diferencias entre el cerebro del hombre y la mujer.

8- Vendele a los sentidos.

9- Explorar los gatillos mentales.

10- La Neuropublicidad.
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